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Talla kurssilla opitaan:

- FOMO Fear of missing out

= Paitsi jaamisen pelko
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FOMO Fear of missing out

Puseroa 1 kappale, on
houkuttelevampaa kuin siina

FOMO +, jos et toimi heti
tai FOMO - tapahtuu
jotain pahaa, jollet toimi

Jaat jostain paitsi

50 kpl e
| felt FOMO, KaI§5| yhden hlnpal!a,
_ - D hinnalla operointi.
Limited edition paitsijaamisen pelko L
! . Numerot tai logiikka on
jenkeissa

vaikuttamisen logiikka

Paitsijaamisen pelko on sosiaalinen kokemus, joka liitetaan digikokemukseen.

Poistyontavaa: kukaan ei
halua, ettd hanelle
myydaan, mutta kaikki
haluaa ostaa
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Pelolla on verkkoyhteisdssa yhteys laumamuotoiseen kulutuskayttaytymiseen,
brandisitoutuneisuuteen ostoaikomukseen ja ostoimpulsiivisuuteen. Yksilolla

on valtava huoli siita, etta muut saatattavat olla kokemassa kokemuksia, joi

yksil6 jaa itse paitsi.
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Fonsumerism

e Argan & Argan (2018)
 Paitsijaamisen pelko kuluttajakayttaytymisessa
* Ryhmapaine sosiaalisessa mediassa
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Lahteet

-})\ \:,, 6"! (/\ (7
sso EXTRA

—_—

BENSIINI

antaa autollenne tiikerin voimat ja tiikerin nopeuden. An-
takaa nyt Esso-miehen tayttaa sailionne Esso Exira bensii-
nilla; jokaisen litran mukana menee tankkiin myds VITA-
NEa — lisdainetta, jota on vain Esso Extra bensiinissa.
VITANE, Esson tiedemiesten kehittama aineyhdistelma, on
Kaikkialla i saanut

Vitanen ansiosta korkeaoktaanisesta bensiinistd saadaan

irti kaikki salatutkin voimareservit — uutta voimaa ja kiih-  AINIA

tyvyytta, taloudeliisia_ajokilometreja. PANKAA TIIKERI

TANKKIIN TAYTTAKAA TANKKINNE ESSO EXTRA BeEn- VIATKANNE
SIINILLA. VARRELLA

- —— |
Hermoniemen Syvopaino Oy Hetsmki 19

Verkkolahteet:

e https://www.kupli.fi/suomalaisen-mainonnan-100-vuotias-historia/

e https://tovari.fi/mainosjulisteet-historia/#

e https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-
asiantuntijabisneksessa

*  https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-
asiantuntijabisneksessa

https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-
asiantuntijabisneksessa

e https://fafi.fi/trendit/milta-nayttaa-tulevaisuuden-ostoskeskus-triplan-kati-
kivimaki-ja-redin-aleksi-salminen/

*  Menneiden vuosikymmenten mainokset ja suurten ikdluokkien unelmat |
Apu

*  pro gradu (jyu.fi)
Kirjallisuuslahteet
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*  Parviainen, Pekka & Pyykkd, Manne. Vaikuttaminen ja manipulointi
Docendo 2020

e Parviainen, Petri. Myyntipsykologia. Nain meille myydaan. Docendo 2013.

HAIVIK

HAMEEN AMMATTIKORKEAKOULU
HAME UNIVERSITY OF APPLIED SCIENCES


https://eur03.safelinks.protection.outlook.com/?url=https%3A%2F%2Fwww.kupli.fi%2Fsuomalaisen-mainonnan-100-vuotias-historia%2F&data=05%7C01%7Ckatriina.peuhkuri%40hami.fi%7Cf4ae7979f99241a9894308db5ce283cb%7Cfbd2f045b34c467395348f2374355cec%7C1%7C0%7C638205900179537756%7CUnknown%7CTWFpbGZsb3d8eyJWIjoiMC4wLjAwMDAiLCJQIjoiV2luMzIiLCJBTiI6Ik1haWwiLCJXVCI6Mn0%3D%7C3000%7C%7C%7C&sdata=eF2ZJUiWFYQhEu44dxO6C5ojOKpQptYFv9lntbNlasA%3D&reserved=0
https://eur03.safelinks.protection.outlook.com/?url=https%3A%2F%2Fwww.kupli.fi%2Fsuomalaisen-mainonnan-100-vuotias-historia%2F&data=05%7C01%7Ckatriina.peuhkuri%40hami.fi%7Cf4ae7979f99241a9894308db5ce283cb%7Cfbd2f045b34c467395348f2374355cec%7C1%7C0%7C638205900179537756%7CUnknown%7CTWFpbGZsb3d8eyJWIjoiMC4wLjAwMDAiLCJQIjoiV2luMzIiLCJBTiI6Ik1haWwiLCJXVCI6Mn0%3D%7C3000%7C%7C%7C&sdata=eF2ZJUiWFYQhEu44dxO6C5ojOKpQptYFv9lntbNlasA%3D&reserved=0
https://tovari.fi/mainosjulisteet-historia/
https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-asiantuntijabisneksessa
https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-asiantuntijabisneksessa
https://fafi.fi/trendit/milta-nayttaa-tulevaisuuden-ostoskeskus-triplan-kati-kivimaki-ja-redin-aleksi-salminen/
https://www.apu.fi/artikkelit/suurten-ikaluokkien-unelmia
https://jyx.jyu.fi/bitstream/handle/123456789/76896/URN%3ANBN%3Afi%3Ajyu-202106294086.pdf?sequence=1&isAllowed=y

