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Talla kurssilla opitaan:

Altistusajan pidentaminen liiketiloissa ja

trendit kaupunkikeskuksissa 9
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Tuotesijoittelu ja markkinointi lain silmin

Virtuaalinen tuotesijoittelu
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Altistusajan pidentaminen

Rauhallinen tunnetila,
hyva tunnelma saa
viihtymaan ja viipymaan
kauemmin
ostoskeskuksissa

Musiikki, tunnelma,
valaistus

lhminen viipyy
pidempaan ja tekee
enemman ostoksia
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Tuotesijoittelu ja markkinointi
lain silmin

* Markkinoinnin tulee olla selkeasti tunnistettavissa
* Mainokset erotettava audiovisuaalisista ohjelmista
ja radio-ohjelmista

* Traficom valvoo markkinointia televisiossa, radiossa ja
tilausohjelmapalveluissa

* Laki saatelee mainosten kestoa ja sijoittelua

* Laki sahkoisen viestinnan palveluista (917/2014)
 Mainonnan eettisia periaatteita ja alaikaisten suojelua
valvoo kuluttaja-asiamies
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Tuotesijoittelu, mita se

tarkoittaa®

 Silla tarkoitetaan
tuotteen, palvelun tai
tavaramerkin
sijoittamista
audiovisuaaliseen
ohjelmaan vastiketta
vastaan.

 Tama tulee ilmoittaa
katsojille joko tekstilla
tai oheisella
merkinnalla

/
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Tuotesijoittelu yrityksen
markkinointiviestinnan valineena
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e Samat tavoitteet, kuin muullakin
markkinointiviestinnalla:
e tuotetietoisuuden lisaaminen
* Mielikuvan rakentaja

 Myymaloissa konkreettisesti lisaavat myyntia —
herateostokset
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Kuva: Vietavan Hyvaa -myymala, Alavus | Kotitilan - Pientuottajalta SuomﬂAM K
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https://kotitilan.fi/?attachment_id=172

Virtuaalinen tuotesijoittelu

* Amazon ja Peacock ovat ottaneet kayttoon uuden
mainostyokalun (Prime suoratoistopalvelu)

* Poikkeaa perinteisesta tuotesijoittelusta siten,
etta mainoksia voidaan laittaa (leipoa)
suoratoistopalvelun kautta toistettavaan sisalté6n
jalkikateen

* Mahdollisuudet rajattomat: voidaan paivittaa
reaaliajassa tilanteen mukaan

* Voidaan tehda raatalditya mainontaa
verkkoseurannan perusteella (tasmamainonta)
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Lahteet
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sso EXTRA
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BENSIINI

antaa autollenne tiikerin voimat ja tiikerin nopeuden. An-
takaa nyt Esso-miehen tayttaa sailionne Esso Exira bensii-
nilla; jokaisen litran mukana menee tankkiin myds VITA-
NEa — lisdainetta, jota on vain Esso Extra bensiinissa.
VITANE, Esson tiedemiesten kehittama aineyhdistelma, on
Kaikkialla i saanut

Vitanen ansiosta korkeaoktaanisesta bensiinistd saadaan

irti kaikki salatutkin voimareservit — uutta voimaa ja kiih-  AINIA

tyvyytta, taloudeliisia_ajokilometreja. PANKAA TIIKERI

TANKKIIN TAYTTAKAA TANKKINNE ESSO EXTRA BeEn- VIATKANNE
SIINILLA. VARRELLA

- —— |
Hermoniemen Syvopaino Oy Hetsmki 19

Verkkoldhteet:

e https://www.kupli.fi/suomalaisen-mainonnan-100-vuotias-historia/

e https://tovari.fi/mainosjulisteet-historia/#

e https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-
asiantuntijabisneksessa

*  https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-
asiantuntijabisneksessa

*  https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-
asiantuntijabisneksessa

*  https://fafi.fi/trendit/milta-nayttaa-tulevaisuuden-ostoskeskus-triplan-kati-
kivimaki-ja-redin-aleksi-salminen/

*  Menneiden vuosikymmenten mainokset ja suurten ikdluokkien unelmat |
Apu

e  Markkinointi, sponsorointi ja tuotesijoittelu | Traficom

e Kauppa houkuttelee herdteostoksiin | Kuningaskuluttaja | yle.fi

Kirjallisuuslahteet
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*  Parviainen, Pekka & Pyykko, Manne. Vaikuttaminen ja manipulointi
Docendo 2020

Parviainen, Petri. Myyntipsykologia. Ndin meille myydaan. Docendo 2013.
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https://eur03.safelinks.protection.outlook.com/?url=https%3A%2F%2Fwww.kupli.fi%2Fsuomalaisen-mainonnan-100-vuotias-historia%2F&data=05%7C01%7Ckatriina.peuhkuri%40hami.fi%7Cf4ae7979f99241a9894308db5ce283cb%7Cfbd2f045b34c467395348f2374355cec%7C1%7C0%7C638205900179537756%7CUnknown%7CTWFpbGZsb3d8eyJWIjoiMC4wLjAwMDAiLCJQIjoiV2luMzIiLCJBTiI6Ik1haWwiLCJXVCI6Mn0%3D%7C3000%7C%7C%7C&sdata=eF2ZJUiWFYQhEu44dxO6C5ojOKpQptYFv9lntbNlasA%3D&reserved=0
https://eur03.safelinks.protection.outlook.com/?url=https%3A%2F%2Fwww.kupli.fi%2Fsuomalaisen-mainonnan-100-vuotias-historia%2F&data=05%7C01%7Ckatriina.peuhkuri%40hami.fi%7Cf4ae7979f99241a9894308db5ce283cb%7Cfbd2f045b34c467395348f2374355cec%7C1%7C0%7C638205900179537756%7CUnknown%7CTWFpbGZsb3d8eyJWIjoiMC4wLjAwMDAiLCJQIjoiV2luMzIiLCJBTiI6Ik1haWwiLCJXVCI6Mn0%3D%7C3000%7C%7C%7C&sdata=eF2ZJUiWFYQhEu44dxO6C5ojOKpQptYFv9lntbNlasA%3D&reserved=0
https://tovari.fi/mainosjulisteet-historia/
https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-asiantuntijabisneksessa
https://www.adeptus.fi/myyntiesteet/nopein-tapa-lyhentaa-myyntiaikoja-asiantuntijabisneksessa
https://fafi.fi/trendit/milta-nayttaa-tulevaisuuden-ostoskeskus-triplan-kati-kivimaki-ja-redin-aleksi-salminen/
https://www.apu.fi/artikkelit/suurten-ikaluokkien-unelmia
https://www.traficom.fi/fi/viestinta/tv-audiovisuaaliset-palvelut-ja-radio/markkinointi-sponsorointi-ja-tuotesijoittelu
https://yle.fi/aihe/artikkeli/2012/11/15/kauppa-houkuttelee-herateostoksiin

