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1. Naytto

Tutkinnon osassa teet nayton
eli naytat, etta osaat

yritystoiminnan suunnittelun.

Nayttoon kuuluvat:
1. liiketoimintasuunnitelma (LTS)
2. talouslaskelmat

3. liikeidean esittely.



2. Liiketoimintasuunnitelma (LTS) ja
talouslaskelmat

Taman tutkinnon osan materiaalissa on

pohja liiketoimintasuunnitelmasta (LTS).

Kirjoitat siihen oman yritysideasi LTS:n.

MyoGs materiaalin osat etenevat samassa jarjestyksessa
kuin asiat LTS:ssa.

Jokaisessa materiaalin osassa 1-12 on ohjeet,

mita Kirjoitat LTS:aan.

Liiketoimintasuunnitelman (LTS:n) osat
1. Liikeidea

Oma osaaminen

Tuotteet ja palvelut

Asiakkaat ja asiakasryhmat

Myynti ja markkinointi

Kilpailijat ja sidosryhmat

Kestava kehitys ja yritysvastuu
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Toimintaympariston muutos

9. Yrityksen perustaminen

10. Tulevaisuus: visio
11.SWOT-analyysi

Nayttoon kuuluu myos talouslaskelmat.

Niista on lisaa materiaalin osassa 12.



3. Liikeidean esittely

Sinun taytyy monissa tilanteissa esitella
yritystasi, yritysideaasi, tuotettasi tai palveluasi.
Silloin esitat myyntipuheita.
Tarkeimpia tilanteita ovat:

o Esittelet liikeidean.

« Haet rahoitusta.

e Haet kumppaneita.

« Esittelet yritysta verkostoille.

¢ Houkuttelet uusia asiakkaita.

Myyntipuheista on erilaisia nimia:
e myyntipuhe:
o Kerrot yrityksesi idean, tuotteen ja palvelun

lyhyesti ja tehokkaasti.

e markkinointipuhe:
o Kerrot liketoiminnasta, markkinasta ja kilpailusta,
ja lisaksi puhut yrityksen tulevaisuudesta.
Naita asioita kuulija haluaa tietaa,

kun haet yritykselle rahoitusta.

¢ hissipuhe:
o Puhut innostuneesti vain tarkeimmista asioista niin,

ettd puhe on yhta lyhyt kuin matka hississa.

e pitchaus:
o lyhyt esitys,
joka vaikuttaa ja innostaa.

Hissipuhe ja pitchaus tarkoittaa usein samaa asiaa:

lyhytta, innostavaa esittelypuhetta.



Tarkeinta on,

etta harjoittelet erilaisia myyntipuheita.

Puhut sujuvasti, selkeasti, varmasti ja innostavasti.
Se onnistuu vain,

kun harjoittelet.

Hyva puhe herattaa kiinnostuksen yritykseesi.
Selvita aina tilanne,

jossa esitat myyntipuheen.

Silloin tiedat,

esitatkd lyhyen hissipuheen, pitchauksen,

vai myyntipuheen.

Pitchaus

Pitchauksen osat
pitch (englantia) = syottd

1. Esittelet lyhyesti:

idean, tuotteen tai palvelun paaasiat.

2. Heratat kiinnostuksen:

parhaat, uudet, yllattavat puolet aiheestasi

3. Saat kuulijan innostumaan:

hyoty, myyntivaltti, iskulause tai muu,

joka innostaa ja jaa mieleen.




Myyntipuhe

Myyntipuheen osat

1.

Aloitus

e Yllata kuulijat mukavasti.

e Ota kuulijat huomioon.

o Esittele lyhyesti itsesi ja yrityksesi alun tarina.

Ongelma. Kerro selkeasti:

e Mita puuttuu markkinoilta? TAI
e Mita markkinat tarvitsevat? TAI
e Mita ongelmia on markkinoilla?

Ratkaisu. Kerro lyhyesti:

e Mika on sinun tuotteesi tai palvelusi?

e Miten se ratkaisee ongelman ja asiakkaiden tarpeet?
TAl

e Miten keksit ratkaisun
(eli tuotteesi tai palvelun tarinan alku)?

Markkinat. Kerro lyhyesti:
e Millaiset ovat sinun tuotteesi tai palvelusi markkinat?
e Mitka ovat sinun tuotteesi
mahdollisuudet markkinoilla?
o Ketka ovat asiakkaasi
eli ketka ovat sinun kohderyhmasi?

Kilpailu. Kerro lyhyesti:
e Miksi asiakas ostaa
sinun tuotteesi tai palvelusi eika kilpailijan?
e Miksi sinun tuotteesi tai palvelusi eroaa muista?
e Voitko kertoa sen kuin tarinan?

Liiketoimintasi. Kerro lyhyesti:
¢ Miten saat yrityksesta tuloja ja voittoja
eli miten teet rahaa?

Yhteistyo. Kerro lyhyesti:
e Kenen kanssa teet tyota?
o Ketka tukevat sinua?

Talouden kasvu. Kerro lyhyesti:
e Miten yrityksesi talous kasvaa lahiaikoina?
e Mita ovat tarkeimmat luvut myynnissa?

Lopetus. Innosta, haluat jaada kuulijoiden mieleen:
e Mika on myyntitarinasi lopun huippu? TAI

e Mita pyydat kuulijoilta? TAI

e Miten haluat, etta kuulijat toimivat?




4. Liikeidean esittely naytossa

Liikeidean esittely naytossa

Saat arvioijilta ohjeet:
e Kuinka pitka liikeidean esittely on?
e Voitko kayttaa dioja tai muita keinoja,
jotka ovat esittelyn tukena?

e Missa ja milloin liikeidean esittely on?

Suunnittele liikeidean esittelyyn selkea rakenne niin,
etta asiat ovat esittelyssasi selkeassa jarjestyksessa.

Harjoittele, harjoittele ja harjoittele!

Esita: ole innostunut ja selkea!




5. Nayton arviointi

Lue ammattitaitovaatimukset materiaalin osasta
Aluksi: ammattitaitovaatimukset, sanasto ja arviointi.
Tutkinnon osan arvioijat vertaavat arviointikriteereihin sita,

miten olet osannut ammattitaitovaatimusten asiat.

Nayttosi arvioidaan,
eli saat numeron 1-5.

Seuraavassa on arviointikriteerit helpolla kielella.

Tyydyttava 1
e Teet tydon ohjeiden mukaan.
o Teet yhteistyota.
e Tarvitset joissakin tilanteissa lisaa ohjeita.
o Kaytat perustietoa,
jota tarvitset tyossa.
¢ Muutat toimintaasi,

kun saat siita palautetta.

Tyydyttava 2
o Teet tydn oma-aloitteisesti ja ohjeiden mukaan.
e Teet yhteistyota
ja olet vuorovaikutuksessa muiden kanssa.
e Tarvitset vain harvoin lisaa ohjeita.
o Kaytat tarkoituksen mukaan tietoa,
jota tarvitset tyossa.
¢ Muutat toimintaasi,
kun saat palautetta

ja huomaat itse asioita.
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Hyvat 3
e Teet tyon alusta loppuun itsenaisesti.
e Teet yhteisty6ta ja aloitteita vuorovaikutustilanteissa.
o Ratkaiset tavallisia ongelmia.
e Kaytat monin tavoin tietoa,
jota tarvitset tyossa.
¢ Arvioit todenmukaisesti,

mita osaat ja miten onnistut tyossasi.

Hyva 4

e Suunnittelet ja teet tyon alusta loppuun itsenaisesti.

e Teet yhteisty6ta ja olet vuorovaikutustilanteissa rakentava,

eli vaikutat asioihin myonteisesti.
o Ratkaiset ongelmatilanteita niin,
etta kaytat ratkaisuissa monia eri tapoja.
o Kaytat tyossa tietoa monin eri tavoin
ja perustelet tiedot.
e Arvioit todenmukaisesti,
mita osaat ja miten onnistut tyossasi.
Lisaksi tiedat,
mita vahvuuksia ja kehittdmisen kohteita sinulla on,
eli mita osaat

ja mita sinun taytyisi viela parantaa.

Kiitettava 5
e Suunnittelet ja teet tyon alusta loppuun itsenaisesti.
Otat huomioon myos muut ihmiset.
o Teet yhteistyota ja toimit rakentavasti,
vaikka vuorovaikutustilanne on vaikea.
o Kaytat tyon ongelmissa tietoa monin tavoin
ja kriittisesti eli arvioit tietoa.



Teet ehdotuksia,

jotka parantavat tyon tekemista ja tyoymparistoa.
Perustelet ehdotukset.

Arvioit todenmukaisesti,

miten osaat asiat,

jotka olet opiskellut.

Lisaksi perustelet,

mita osaamista voit viela parantaa.

Ymmarrat,

miten tyosi on osa isompaa kokonaisuutta.
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5.5.2025.
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